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Σηµειώσεις στο Μάθηµα Ειδικά Θέµατα Χρηµατοδοτικής Διοίκησης. 
Π. Φ. Διαµάντης – Α.Α.Δράκος 

FACTORING-ΠΡΑΚΤΟΡΕΥΣΗ ΤΩΝ ΕΠΙΧΕΙΡΗΜΑΤΙΚΩΝ ΑΠΑΙΤΗΣΕΩΝ 
Το factoring είναι µια χρηµατοδοτική διαδικασία κατά την οποία µια εταιρεία 

χρησιµοποιεί (αξιοποιεί) τους εισπρακτέους λογαριασµούς (απαιτήσεις) για να εξασφαλίσει 
βραχυπρόθεσµη χρηµατοδότηση. Η σχέση είναι τριµερής ανάµεσα στους έξης 3 
συµβαλλόµενους.   

 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
Πώληση Απαιτήσεων - Factoring accounts Receivables. Η πρώτη λειτουργία του 

Factoring είναι η Διαχείριση ή Πρακτόρευση των Απαιτήσεων. O (factor) αγοράζει από τους 
πελάτες της (επιχειρήσεις, εταιρεία-πελάτης,) τους εισπρακτέους λογαριασµούς που έχουν 
προκύψει από τις πωλήσεις αγαθών και υπηρεσιών, προς τους τελικούς πελάτες χρεώνοντας 
την εταιρεία πελάτη µε ένα κόστος πρακτόρευσης (το οποίο κυµαίνεται από 0,5-4%). Ουσιαστικά 
o factor εξαγοράζει το χρέος του τελικού πελάτη, ο οποίος και θα οφείλει το ποσό που όφειλε 
στην επιχείρηση, στον factor. Εάν στο συµφωνητικό υπάρχει ο όρος «χωρίς αναγωγή» (without 
recource) τότε ο factor δεν έχει το δικαίωµα να ζητήσει από τον πωλητή αντικατάσταση των 
τιµολογίων, που δεν εξοφλήθηκαν. Αντίθετα, έχει αυτό το δικαίωµα όταν υπάρχει ο όρος «µε 
αναγωγή» (with recource) και επιπλέον διατηρεί το δικαίωµα να επιλέξει τους λογαριασµούς 
των τελικών πελατών που πρόκειται να αναλάβει. Ο Factor στην περίπτωση αυτή αναλαµβάνει, 
τη διαχείριση – λογιστική παρακολούθηση και είσπραξη της απαίτησης όταν αυτή ωριµάσει, την 
αξιολόγηση της φερεγγυότητας του τελικού πελάτη, την ανάληψη ουσιαστικά του πιστωτικού 
κινδύνου. Το factoring µπορεί να γίνει µε ή χωρίς ειδοποίηση προς τον οφειλέτη.  

Ενεχυρίαση απαιτήσεων – assignment of accounts Receivables. Εκτός από την 
Πρακτόρευση των Απαιτήσεων, ο Factor αναλαµβάνει συχνά και τη χρηµατοδότηση της εταιρείας 
πελάτης µε ενέχυρα τις απαιτήσεις. Στην περίπτωση της χρηµατοδότησης της εταιρείας πελάτης 
µε ενεχυρίαση των απαιτήσεων της, το δάνειο είναι ορισµένο ποσοστό της αξίας των τιµολογίων 
που µεταβιβάστηκαν (συνήθως 70-90%). Ο δανειστής-Factor αποφασίζει για το ύψος και το 
κόστος της παρεχόµενης πίστωσης µε βάση την πιστοληπτική ικανότητα του δανειζόµενου-
εταιρείας πελάτη και την αξιολόγηση της επισφάλειας των µεταβιβαζόµενων λογαριασµών (που 
οφείλει ο τελικός πελάτης). Αν ορισµένοι λογαριασµοί στα χέρια του δανειστή-factor δεν 
εξοφληθούν από τους τελικούς πελάτες, τότε έχει το δικαίωµα αντικατάστασής τους µε άλλους 
λογαριασµούς (απαιτήσεις από την εταιρεία πελάτης). Η δανειοδότηση της επιχείρησης µε 
ενεχυρίαση απαιτήσεων, µπορεί να πάρει την µορφή της συνεχούς χρηµατοδότησης. Γενικά το 
κόστος του δανεισµού µε ενέχυρο απαιτήσεις κατά πελατών, είναι υψηλότερο κατά 1-3% του 
αντίστοιχου κόστους που δανεισµού από µία τράπεζα.  

 
 
 
 

Εταιρεία Πελάτης 
(που έχει τους εισπρακτέους 
λογαριασµούς)  

FACTOR 
(η χρηµατοδοτική εταιρεία που αγοράζει 
ή ενεχυριάζει τους εισπρακτέους 
λογαριασµούς) 

Τελικός Πελάτης 
(που έχει αποκτήσει τα αγαθά ή τις 
υπηρεσίες επί πιστώσει από την 
εταιρεία πελάτης)  
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ΚΑΤΗΓΟΡΙΕΣ FACTORING.  
Maturity Factoring (Πρακτόρευση Απαιτήσεων). Η εταιρεία Πελάτης, ουσιαστικά πουλάει τις 
απαιτήσεις στον FACTOR και λαµβάνει την αξία του τιµολογίου στην µέση ηµεροµηνία Λήξης των 
Απαιτήσεων (ή ειδικότερα στην Λήξη του Τιµολογίου), ανεξάρτητα από το εάν ο τελικός πελάτης 
έχει εξοφλήσει την αξία του τιµολογίου στον FACTOR. Υπεύθυνος για την είσπραξη του 
τιµολογίου είναι ο FACTOR (πρακτόρευση). Η προµήθεια (κόστος πρακτόρευσης) θεωρούµε ότι 
Πληρώνεται στον FACTOR την ηµεροµηνία Λήξης της Απαίτησης!! Ο FACTOR διατηρεί το 
δικαίωµα αντικατάστασης τιµολογίων (with or without recourse). Υπάρχει και η περίπτωση ο 
factor να αποδώσει την αξία του τιµολογίου ενωρίτερα της µέσης ηµεροµηνίας ωρίµανσης, εάν 
αντίστοιχα εξοφληθεί από τον τελικό πελάτη ενωρίτερα.  

 
 
Bulk Factoring-Cashing Sales (Αµιγώς Χρηµατοδοτικό Factoring). Η εταιρεία Πελάτης, 
λαµβάνει τµήµα του τιµολογίου (συνήθως 70-90% της συνολικής αξίας του τιµολογίου) ως 
Δάνειο (χρηµατοδότηση) µε ενέχυρο το Τιµολόγιο, τη στιγµή έκδοσης του τιµολογίου. Η εταιρεία 
Πελάτης είναι Υπεύθυνη, για την είσπραξη του τιµολογίου. Όταν εισπραχθεί η αξία του 
Τιµολογίου από την εταιρεία Πελάτη, εξοφλεί το Δάνειο που έχει λάβει από τον FACTOR. Σε 
περίπτωση που ο αγοραστής δεν εξοφλήσει την εταιρεία Πελάτη στην ηµεροµηνία λήξης της 
απαίτησης, παρατείνεται η Διάρκεια του Δανείου από τον FACTOR.  Όταν ο FACTOR δεν έχει το 
δικαίωµα αναγωγής (without recourse), πρόκειται για Agency Factoring. Θα πρέπει να 
σηµειωθεί ότι στην περίπτωση αυτή οι τόκοι του Δανείου προκαταβάλλονται. Έτσι το Καθαρό 
Ποσό µε το οποίο θα χρηµατοδοτηθεί η εταιρεία κατά τη στιγµή έκδοσης του τιµολογίου είναι το 
Δάνειο µείον τους αναλογούντες τόκους.  
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Full Service Factoring (Πρακτόρευση και Χρηµατοδότηση). Ο FACTOR χρηµατοδοτεί την 
εταιρεία πελάτη µε τµήµα της αξίας του τιµολογίου και αναλαµβάνει και την είσπραξη του 
τιµολογίου (πρακτόρευση). Σε περίπτωση που ο τελικός πελάτης δεν εξοφλήσει τον FACTOR, ο 
δεύτερος είναι υποχρεωµένος να αποδώσει την αξία παρακράτησης (Αξία Τιµολογίου - Δάνειο) 
στην εταιρεία Πελάτη µίας και έχει αναλάβει  την πρακτόρευση των απαιτήσεων. Θα πρέπει να 
σηµειωθεί ότι, η αξία του τιµολογίου επί της οποίας υπολογίζεται το ποσοστό χρηµατοδότησης, 
είναι µειωµένη κατά το ποσό που αντιστοιχεί στο κόστος πρακτόρευσης.       

 
Γενικός Κανόνας.  

 
 
Over advances. Είναι η περίπτωση όπου η εταιρεία Πελάτης, δύναται να χρηµατοδοτηθεί 
επιπλέον του ύψους των τιµολογίων, µε εγγύηση µελλοντικές Πωλήσεις. Αυτό συµβαίνει σε 
εταιρείες µε έντονη εποχικότητα στις πωλήσεις, στις οποίες εµφανίζεται αυξηµένη ανάγκη 
ρευστότητας σε συγκεκριµένες χρονικές περιόδους εντός του έτους.   
 
ΠΛΕΟΝΕΚΤΗΜΑΤΑ FACTORING  

1. H εξοικονόµηση δαπανών από την παύση ή περιορισµό του τµήµατος πίστεως που 
διατηρούν οι επιχειρήσεις και την ανάθεση αυτής της δραστηριότητας στον factor. 

2. Ο περιορισµός του πιστοληπτικού κινδύνου και η µείωση των επισφαλειών, µέσω 
µεταφοράς µέρους του στον factor. 

3. Η ευκαιρία για διεύρυνση της πιστωτικής πολιτικής της επιχείρησης προς τους πελάτες της 
και συνεπώς η αύξηση του µεριδίου αγοράς.  

4. Όσον αφορά τις µικροµεσαίες επιχειρήσεις το factoring αποτελεί µια πηγή εύκολης 
άντλησης κεφαλαίων, αν ληφθεί υπόψη η δυσκολία που συχνά αντιµετωπίζουν στην 
εξασφάλιση χρηµατοδότησης µέσω τραπεζικού δανεισµού. 

5. Βελτίωση της εικόνας των χρηµατοοικονοµικών καταστάσεων, καθώς το factoring 
θεωρείται µια µορφή χρηµατοδότησης που δεν παρουσιάζεται στον ισολογισµό (off 
balance sheet), και επιπλέον η αύξηση της ρευστότητας βελτιώνει την εικόνα της 
κατάστασης ταµειακών ροών. 

ΜΕΙΟΝΕΚΤΗΜΑΤΑ FACTORING  
1. Το σχετικά υψηλό κόστος χρηµατοδότησης, κυρίως όταν τα τιµολόγια είναι πάρα πολλά 
και µικρής σχετικά αξίας.  

2. Είναι πιθανή η διατάραξη των σχέσεων της επιχείρησης µε τους πελάτες της εξαιτίας της 
επιθετικής πολιτικής είσπραξης των απαιτήσεων που µπορεί να εφαρµόζει ο factor.  

3. Υπάρχει µια λανθασµένη αντίληψη πως το factoring αποτελεί µια µέθοδο 
χρηµατοδότησης, για επιχειρήσεις που βρίσκονται σε άσχηµη οικονοµική κατάσταση. Αυτό 
µπορεί να οδηγήσει σε στρεβλή εικόνα σχετικά µε την αποτελεσµατικότητα της 
επιχείρησης. 

Προς επαλήθευση των υπολογισµών σας θα πρέπει πάντα 
Σύνολο ΚΤΡ Πελάτη + Σύνολο ΚΤΡ Factor = Συνολική Αξία Τιµολογίου 



Σηµειώσεις Διδάσκοντα 2015-2016 4 

 

 


