
 

Χρηματοδότηση Εξασφαλιζόμενη με 
Απαιτήσεις ή Πρακτορεία 

Επιχειρηματικών Απαιτήσεων 
(Factoring) 

 



Factoring 

 Το Factoring χρησιμοποιείται σαν μια εναλλακτική 

και συμπληρωματική μορφή χρηματοδότησης  

 H Χρηματοδότηση, μέσα από απαιτήσεις της 
εταιρείας κατά των πελατών της διεξάγεται 
είτε: 

 Με ενεχυρίαση αυτών, οπότε η εταιρεία 

λαμβάνει δάνειο από τον δανειστή  

 Με πώληση, οπότε η εταιρεία λαμβάνει μετρητά 

 



Factoring  

 Ο αγοραστής των απαιτήσεων καθίσταται 
κύριος αυτών: 

 Εάν στο συμφωνητικό αγοράς υπάρχει 
ο όρος χωρίς αναγωγή 

 Δεν γίνεται αντικατάσταση των τιμολογίων  

 Εάν στο συμφωνητικό αγοράς υπάρχει 
ο όρος με αναγωγή 

 Γίνεται αντικατάσταση ή πληρωμή των 
τιμολογίων  



Πώς λειτουργεί  

Οφειλέτης 
(Αγοραστής) 

Προμηθευτής 
(Πωλητής) 

Πράκτορας 
(Τράπεζα/Εταιρία) 

Tιμολόγιο €100 

Περίοδος Πίστωσης 90 ημέρες 



Ο αγοραστής των εισπρακτέων 
λογαριασμών εκτελεί 4  λειτουργίες 

 Διαχείριση-λογιστική 
παρακολούθηση και είσπραξη της 
απαίτησης 

 Δανειοδότηση-Χρηματοδότηση 

 Αξιολόγηση της φερεγγυότητας του 
πελάτη 

 Κάλυψη-ανάληψη του πιστωτικού 
κινδύνου 



Ποια προϊόντα επιδέχονται Factoring; 

 Δεν είναι ευπαθή  

 Δεν διακινούνται χύμα 

 Δεν έχουν υψηλό ποσοστό φύρας 

 Που δεν απαιτούν μετά την πώληση 
συντήρηση 

 Που δεν είναι πολύπλοκα 

 

 



Ποιες επιχείρησης χρησιμοποιούν 
Factoring; 

Ως πλέον κατάλληλες είναι οι μεσαίου και 
μικρού μεγέθους επιχειρήσεις (ΜΜΕ) 



Το κόστος πρακτόρευσης εξαρτάται: 

 Τον κίνδυνο που αναλαμβάνει ο factor 

 Αξία του μέσου τιμολογίου του πελάτη 

 Τον όγκο των απαιτήσεων που 
πουλήθηκαν 

 



Διακρίσεις Factoring   

1. Γεωγραφικά κριτήρια 

2. Κοινοποίηση factoring 

3. Ασφάλιση  

  



Διακρίσεις Factoring   

1. Γεωγραφικά κριτήρια 

  

Εγχώριο Διεθνές 

Εισαγωγικό Εξαγωγικό 

Factoring 



Εγχώριο 

Οφειλέτης 
(Αγοραστής) 

Προμηθευτής 
(Πωλητής) 

Πράκτορας 
(Τράπεζα/Εταιρία) 

Tιμολόγιο €100 

Αναγγελία 
Εκχώρησης 



Διεθνές - Εξαγωγικό 

Αγοραστής 
(Εισαγωγέας) 

Πωλητής 
(Εξαγωγέας) 

Πράκτορας 
στην Ελλάδα 

Τιμολόγιο €100 

Εκχώρηση 
Τιμολογίου Ανταποκριτής 

Πράκτορας 
(εξωτερικού) 

€100 

€100 
€85 

Αναγγελία  
Εκχώρησης 

Πληρωμή €100 

 Προμήθεια 

(commissions) 



Διεθνές - Εισαγωγικό 

Αγοραστής 
(Εισαγωγέας) 

Πωλητής 
(Εξαγωγέας) 

Πράκτορας 
στην Ιταλία 

Tιμολόγιο €100 

Εκχώρηση 

Τιμολογίου Ανταποκριτής 
Πράκτορας 

(Ελλάδα) 

€100 

€100 
€85 

Αναγγελία 
Εκχώρησης 

Πληρωμή €100 

 
Προμήθεια 
(commissions) 



2.  Κοινοποίηση factoring  

 

Διακρίσεις Factoring   

Αναγγελόμενο Εμπιστευτικό 

1.  Γεωγραφικά κριτήρια 

  



Αναγγελόμενο factoring 

Οφειλέτης 
(Αγοραστής) 

Προμηθευτής 
(Πωλητής) 

Πράκτορας 
(Τράπεζα/Εταιρία) 

 Tιμολόγιο 

Αναγγελία 
Εκχώρησης 



Εμπιστευτικό Factoring 

Οφειλέτης 
(Αγοραστής) 

Προμηθευτής 
(Πωλητής) 

Πράκτορας 
(Τράπεζα/Εταιρία) 

    Tιμολόγιο 

Αναγγελία 

Εκχώρησης 



2.  Κοινοποίηση factoring  

 

Διακρίσεις Factoring   

Χωρίς 

Αναγωγή 
Με 

Αναγωγή 

1.  Γεωγραφικά κριτήρια 

  

3.    Ασφάλιση 



Οφειλέτης 
(Αγοραστής) 

Προμηθευτής 
(Πωλητής) 

Πράκτορας 
(Τράπεζα/Εταιρία) 

Χωρίς Αναγωγή 
Με εξασφάλιση 

Ασφαλιστική 



Με Αναγωγή 
Χωρίς Εξασφάλιση 

Οφειλέτης 
(Αγοραστής) 

Προμηθευτής 
(Πωλητής) 

Πράκτορας 
(Τράπεζα/Εταιρία) 



Πλεονεκτήματα του Factoring 

1. Εξοικονόμηση δαπανών λόγω μη λειτουργίας 
τμήματος πίστης εντός της εταιρείας-πελάτη και 
την ανάθεση αυτών των δραστηριοτήτων στον 
Factor 

2. Αξιοποίηση από την εταιρεία-πελάτη την ευρεία 
εμπειρία, γνώση και καλή φήμη-γνωριμίες που 
διαθέτει ένας εξειδικευμένος Factor 

3. Αξιοποίηση από την εταιρεία-πελάτη των 
ευρύτερων τεχνικών και οικονομικών γνώσεων 
που διαθέτει η εταιρεία Factoring 

4. Πλήρη ανάληψη ή μείωση των πιστωτικών 
κινδύνων και απωλειών από την εταιρεία Factoring 

 



Συνέχεια… 

5. Μοναδική διαθέσιμη πηγή άντλησης κεφαλαίων για 
μικρές επιχειρήσεις ή επιχειρήσεις με μη σωστή 
κεφαλαιακή διάρθρωση 

6. Εξασφάλιση χρηματοδότησης στην εταιρεία-
πελάτη που καλύπτει πραγματικές εμπορικές 
συναλλαγές και ανάγκες με αποτέλεσμα να 
προάγεται η ταμειακή ρευστότητα της εταιρείας 

7. Ανταγωνιστικές εξαγωγές με τις υπηρεσίες που 
προσφέρει ο Factor 

8. Εξοικονόμηση κεφαλαίων της εταιρείας-πελάτη για 
να χρησιμοποιηθούν σε πιο αποδοτικές επενδύσεις 

9. Παραγωγή καλύτερης ποιότητας προϊόντων, λόγω 
της μεσολάβησης της εταιρείας Factoring μεταξύ 
βιομηχάνων & πωλητών στην ίδια τη χώρα 
(εγχώριο Factoring)  

 



Συνέχεια… 

10. Συμβολή της εταιρείας Factoring στην προώθηση 
των εξαγωγών (Διεθνές Factoring) 

11. Αξιολόγηση για χρηματοδότηση της εταιρείας-
πελάτη με βάση την παραγωγή προϊόντων και όχι 
την οικονομική επιφάνεια της  

12. Αύξηση της πελατείας των τραπεζών και των 
θυγατρικών τους εταιρειών Factoring  

13. Άμεση και απλή διαδικασία υποβολής 
δικαιολογητικών για έγκριση 

14. Παραγωγική αξιοποίηση του διαθέσιμου χρόνου 
της εταιρείας-πελάτη για την παραγωγική 
διαδικασία 

 

 



Μειονεκτήματα του Factoring 

1. Υψηλό κόστος χρηματοδότησης για πολλά και 
μικρής αξία τιμολόγια 

2. Η εξάρτηση της εταιρείας-πελάτη από τον Factor 

3. Η απαίτηση του Factor για συνεχή εκχώρηση των 
απαιτήσεων μιας εταιρείας-πελάτη  


